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PROSPECÇÃO DE PARCERIAS: UMA PROPOSTA PARA CAPTAÇÃO DE PROJETOS DE PD&I NO ÂMBITO DO INSTITUTO FEDERAL DO PARANÁ (IFPR)

	Resumo da dissertação:

A presente pesquisa tem como objetivo desenvolver uma proposta para ampliar as oportunidades de parcerias de Pesquisa, Desenvolvimento e Inovação (PD&I) no Instituto Federal do Paraná (IFPR), com o intuito de fornecer estratégias de aproximação entre esse órgão, em especial, o seu campus em Londrina, e o setor produtivo. Optou-se por realizar uma pesquisa exploratória, de abordagem qualitativa, na qual foi realizada uma revisão da literatura, combinada com a prospecção exploratória de dados no ambiente do IFPR e entrevistas, a fim de identificar tanto os elementos que pudessem ser desmistificados para facilitar a aproximação pretendida, como os desafios presentes na instituição que pudessem existir no contexto das relações institucionais com empresas. Considera-se que ambas as estratégias foram igualmente importantes para se obter uma compreensão abrangente do objeto de estudo e auxiliar no desenvolvimento de uma cartilha com orientações e práticas no âmbito da instituição, com o objetivo de implementar uma prospecção ativa, ampliar as oportunidades de financiamento e fortalecer a rede de colaboração da instituição para o Acordo de Parceria para Pesquisa, Desenvolvimento e Inovação (APPD&I). Como referencial teórico foi utilizada a abordagem do marketing digital e a ferramenta Kanban para organizar o processo de prospecção. Espera-se que essa iniciativa contribua para o crescimento do IFPR na ampliação do portfólio de projetos e de transferência de tecnologia. É importante destacar que o desenvolvimento deste trabalho é apenas o primeiro passo em um processo que pode ser adaptado e enriquecido a partir das conclusões do corpo diretivo da instituição.
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	Abstract:

The present research has the objective of developing a proposal to amplify partnership opportunities of Research, Development, and Innovation at the Federal Institute of Paraná (IFPR). The intention is to provide strategies of approximation among this organization, in special the Londrina campus, and the productive sector. We chose to use a basic and exploratory research methodology with a qualitative approach. A literature review was conducted, combined with exploratory data exploration within the IFPR environment, to identify elements that can be demystified, as well as challenges present in the institution to advance in the context of institutional relations with companies. Both were equally important to obtain a comprehensive understanding of the study object and assist in the development of a partnership prospecting process for research, development, and innovation projects. This process is presented in a guide of guidelines and practices within the institution, with the aim of implementing active prospecting and expanding funding opportunities and strengthening the institution's collaboration network for Partnership Agreements for Research, Development, and Innovation (PARD&I). Digital marketing approach strategies and the Kanban tool were used to organize the prospecting process. It is expected that this initiative will contribute significantly to the growth of IFPR, expanding the portfolio of projects and technology transfer. It is important to emphasize that the development of this work is just the first step in a process that can be adapted and enriched based on the conclusions of the institution's leadership
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